EMPOWERING TRANSITIONS

F EQUANS

Informations Client

THALES

Client

Maitrise d'oeuvre

Date de démarrage
Durée

Montant

Chiffres clés

3,5 M€

depuis 2015

9

GTE (client direct) /
Ministére de la Défense
du Kazakhstan (client
final)

Granit Thales Electronics
(GTE)

2015

7 ans

>3M €

radomes vendus dont les 2 derniers en 2022

12m

de diamétre

Thales - Radomes Kazakhstan

Kurchum, Kazakhstan
Métiers : Slreté, Sécurité, Surveillance

Type de contrat : Conception-Réalisation-Exploitation-Maintenance

oy
~ INE 0 Défense

UNE MARQUE DE EQUANS

@ Les enjeux client

e Préserver de I'environnement les antennes Radar (Pluie, neige, vent, glace,
sables et poussiéeres)

e Faciliter les opérations de maintenance des antennes protégés
e Intégrer les systéemes dans leur environnement proche

e Protéger contre les regards extérieurs éventuels

£%° Nos solutions

e Gamme complete de radomes (5m70 a 18m40 de diamétre)
e Choix multiple de bandes de fréquences

e Deux options possibles : standard et spécifique

e Systéme d'ouverture large sur les radomes

42 Les bénéfices client

e Solution qui répond entiérement au besoin du client

e Tres faible maintenance dans des conditions météorologiques séveres
e Partenaire qui assure le transport et l'installation

e Démarche d'exportation effectuée par Ineo Defense (Licence controle

d'export)

Iz>! Engagement RSE

e Politique de parité Femme/Homme

e Leadership EQUANS avec une politique santé sécurité accrue
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